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DESCRIPTION 

Il s'agit d'une formation plus approfondie, permettant aux Product Owners  de développer 

leurs compétences liées à leur rôle et de les mettre en pratique par le biais d'exercices 

pratiques. Cette formation permet aux Product Owners d'augmenter leur efficacité dans le 

cycle d'itération et le développement de leur produit. Ils développent leurs connaissances 

et mettent en œuvre une approche de livraison incrémentale du produit.  

Avec les 2 jours de formation, l'apprenant s'immerge pas à pas dans les différentes 

approches de la gestion de projet. Il s'agit d'une recette pour livrer de la valeur et ravir les 

clients. Grâce aux nombreux exemples et exercices, disponibles sous différents formats, 

l'apprenant peut appliquer les connaissances acquises de manière dynamique.  

Ce cours suit une approche mixte qui comprend les éléments suivants  :  

1. un lancement virtuel, 

2. suivi d'un e-Learning individuel de 8 heures, avec tutorat  

3. suivi d'un atelier de 2 jours en face à face ou de 4 demi-journées virtuelles 

 

 

 

 

 



 

  www.sts.ch 

 office@sts.ch 

 +41 21 510 11 50 

 

 

 Copyright © STS Sauter Training & Simulation SA, Lausanne,  Switzerland  2/2 

 

CONTENU 

Le cours couvre les sujets suivants :  

• Aperçu rapide des différentes méthodes de gestion de projet 

• Concept de livraison de valeur 

• Recueil des besoins 

• Définition des priorités en fonction des besoins des clients  

• Gestion des parties prenantes 

• Agile : le Product Owner et les processus 

• Prédictif : Définition du champ d'application, processus de changement et contrôle 

 

PUBLIC CIBLE ET OBJECTIFS 

Public cible :  

• Chefs de projet, chefs de produit, analystes commerciaux.  

Objectifs :  

• A l'issue de ce cours, les apprenants seront capables de :  

• Apprendre à construire la confiance du client 

• Faire la différence entre les avantages et les caractéristiques et comprendre comment 

fonctionne le "gaspillage". 

• Livrer des produits à forte valeur ajoutée et ravir vos clients 

DUREE ET ACCREDITATIONS 

8 heures d'auto-apprentissage et 2 jours de formation. 

Tous nos cours sont enregistrés auprès du PMI® ou de l'IPMA®.  

 


